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12 punktow kontrolnych
zanmim przyjdzie kupujgcy

Niewgtpliwie jedng z cenniejszych umiejetnosci jakimi obdarzyta nas natura, jest
umiejetnos¢ przystosowania sie prawie do kazdych warunkéw. Automatycznie z uptywem
czasu przyzwyczajamy sie do nowego otoczenia. Wszystko, co w pierwszej chwili byto
nieznane i budzito pewien niepokoj, jest juz oswojone i czujemy sie jak u siebie. Jednak
minusem tej cennej cechy jest fakt, ze przyzwyczajamy sie do wszystkiego co nas otacza i nie
potrafimy obiektywnie spojrze¢ na przestrzen, w Kktorej funkcjonujemy. To dlatego
prowizorki tak dtugo sie utrzymujq, poniewaz cos dziata, a do faktu ze wyglgda jak wyglgda,
zdgzyliSmy sie juz przyzwyczai¢. Dlatego warto swiadomie i z wiekszq dozg krytycyzmu
spojrze¢ na mieszkanie lub dom, ktore chcemy sprzeda¢. Naprawic i odswiezy¢ wszystko, co
takich dziatan wymaga. Jednego mozemy by¢ pewni - potencjalny kupujgcy natychmiast
zauwazy wszystko, co moze by¢ argumentem do obniZenia ceny.

Wiszgce gniazdka i kontakty

Pierwszym element do sprawdzenia sq gniazdka i kontakty we wszystkich pomieszczeniach.
Wzgledy estetyczne sq istotne, jednak w tym przypadku najistotniejsze jest bezpieczenstwo.
Czesto na prezentacje przychodzg rodzice z matymi dzie¢mi, dla ktorych niezabezpieczona
instalacja elektryczna moze stanowic realne zagrozZenie.

Luzne listwy przypodiogowe

Pozostajgc przy wzgledach estetycznych, warto poprawi¢ odstajgce lub brakujgce listwy
przypodiogowe. Drobna inwestycja w poprawe tego szczegoly moze znacznie podnies¢
atrakeyjnos¢ sprzedawanej nieruchomosci w oczach kupujgeych.




Zacinajgce sie okna

Sytuacja, w ktorej oglgdajgcy nasze mieszkanie lub dom, chce wyjrze¢ przez okno i nie moze
go otworzy¢, to sytuacja, ktora nie powinna mie¢ miejsca. Za niewielkie pienigdze
wykwalifikowany specjalista wyreguluje nam okna tak, ze bedg dziata¢ jak nowe. Biorgc pod
uwage, ile mozemy zyska¢, nie dopuszczajgc do opisanej wezesniej sytuacji, odpowiedz czy
wyregulowac okna jest oczywista.

Plamy na suficie i Scianach

Plamy po zalaniach, zabrudzenia, palce dzieci na Scianach i inne pamigtki wynikajgce
wprost z ciekawego zycia, ktore toczylo sie przez ostatnie lata w sprzedawanej
nieruchomosci, to jeden z tych elementow, do ktorych bardzo szybko sie przyzwyczajamy.
Warto rozwazy¢ zaproszenie bliskich nam osob, ktore nam dobrze zyczq i poprosic ich o
wytkniecie palcem wszystkich brudnych miejsc na suficie i Scianach. Oczywiscie otrzymane
informacje warto wzig¢ sobie do serca i odswiezy¢ powierzchnie, ktore tego odSwiezenia
wymagajg.

Innym bardzo waznym element otaczajgcej rzeczywistosSci, ktory magicznie nie jest dla nas
widoczny, jest warstwa kurzu, ktora w niektorych miejscach potrafi by¢ naprawde
imponujgca. Mamy niepowtarzalng okazje zajrze¢ w kazde miejsce naszego mieszkania lub
domu i pobawi¢ sie w robienie testu ostawionej biatej rekawiczki. Jezeli wszystkie
powierzchnie przejdg ten test pozytywnie, mozemy uzna¢, ze potencjalni kupujgcy moggq juz
nas odwiedzac.




Pusta i czysta kuchnia

Kuchnia to serce domu, ktdre im mocniej bije, tym wiecej wymaga prac porzgdkowych.
Kuchnia na dzien prezentacji powinna wyglgda¢ tak, jak wyglgdajq kuchnie z katalogu
IKEA. Jezeli z jakiegos powodu nie jest Tobie po drodze z IKEA, to mozna wzorowac sie na
Agata Meble albo zdjeciach dostepnych w internecie. Kupujgcy wchodzge do kuchni,
powinien poczu¢ ochote na przygotowanie pysznego positku dla siebie i swoich bliskich.
Ostatnia rzecz jakq bysmy chcieli aby sobie wyobrazit, to wizja siebie myjgcego naczynia.

Lazienka i WC jak w hotelu

Tylko jeden recznik i mate mydetko w ptynie. Tak mozna w skrdcie zdefiniowa¢ idealnie
przygotowang tazienke i WC. Oczywiscie wszystkie powierzchnie i sanitariaty wyczyszczone
na blysk. Nie zawsze mamy mozliwos¢ uzyska¢ tak minimalistyczny wystoj, jednak warto
pamieta¢ o tym, ze im wiecej rzeczy rozprasza wzrok i kojarzy sie z wiascicielami
nieruchomosci, tym gorzej z puntu widzenia atrakcyjnysci naszego mieszkania lub domu
postrzeganej przez kupujgcego.

Rzeczy osobiste

Kazda przestrzen, do ktorej bedg zapraszane osoby oglgdajgce sprzedawang nieruchomos¢
powinna zosta¢ pozbawiona wszystkich rzeczy osobistych nalezgcych do wiascicieli.
Kupujgcy powinien mie¢ mozliwos¢ jak najtatwiejszego wyobrazenia sobie siebie samego w
kazdym oglgdanym pomieszczeniu. Jedne z wazniejszych rzeczy do schowania to zdjecia
rodzinne oraz ubrania, ktore czasami potrafig wisiec¢ rzucone gdzies na krzesle.




Bez wzgledu na to, jak bardzo kochasz swojego psa, kota, krélika czy innego cztonka waszej
rodziny, dzien prezentacji to dzien bez zwierzgt. Idealnie by bylo aby zwierzeta opuscity
mieszkanie lub dom dzien wczesniej, aby zapach z nimi zwigzany udato sie zneutralizowac.
Niestety wrazliwo$¢ na zapachy i siers¢ zwierzgt jest tak rdzna, Ze nie warto ryzykowac aby
potencjalny kupujgcy zakonczyt prezentacje tylko dlatego, zZe wrocity do niego alergiczne
wspomnienia.

Oswietlenie

Zasada jest jedna - w prezentowanym pomieszczeniu powinno by¢ jasno. Jezeli pora
prezentacji albo lokalizacja nieruchomosci nie pozwalajg skorzysta¢ z naturalnego
oswietlenia stonecznego, to warto pomysle¢ o odpowiednio dobranym oswietleniu. Bardzo
mozliwe, Ze trzeba bedzie wymieni¢ zarowki na mocniejsze lub o innej barwie. Im bardziej
sztucznym oswietleniem uda nam sie zblizy¢ do oswietlenia stonecznego, tym lepiej.

0 zapachu rozmawialiSmy juz przy okazji zwierzgt, jednak warto przyjrzec¢ sie tematowi
jeszcze blizej i zadba¢ o przyjemny zapach w sprzedawanej nieruchomosci. Niektorzy
preferujg odswiezacze powietrza, inni wolg zaparzy¢ swiezg kawe i upiec chwile przed
prezentacjg ciasto, tak aby zapach swiezego wypieku rozchodzit sie po catej okolicy. Decyzja
oczywiscie nalezy do Ciebie, ale jedno jest pewne, zmyst wechu, to jeden z silniejszych
zmystow jakim dysponuje cztowiek.




Przyjemna atmosfera

Dzien prezentacji, to tak naprawde dzien, w ktorym odwiedzajg nas goscie. Warto zadba¢ o
przyjemng atmosfere i tak sie przygotowac¢ do odwiedzin, aby naszym odwiedzajgcym
zrobito sie cieplej na sercu. Herbata, kawa i woda oraz jakie$s pysznosci dla starszych i
miodszych z pewnoscig pozwolg podnies¢ pozytywne wibracje w trakcie prezentacgji.
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Pozytywny Agent Nieruchomosci

0d poczgtku mojej pracy w nieruchomosciach nazywam siebie Pozytywnym Agentem. Swojg przygode
z rynkiem nieruchomosci zaczynatem w 2015 roku w jednym z wiekszych biur nieruchomosci w Trojmiescie.
Po kilku latach pracy w duzym biurze postanowitem osobistqg marke Pozytywnego Agenta budowa¢
na wtasnych zasadach. I tak juz od kilku lat grono zadowolonych klientéw, ktérzy polecajg mnie swoim bliskim,
systematycznie rosnie.

Jedng zrzeczy, ktéra moim zdaniem jest istotna na rynku, to zdrowa konkurencja. Niestety na rynku
nieruchomosci bardzo czesto dochodzi do naduzy¢, ktore w duzej mierze opierajg sie na niewiedzy naszych
klientow. Powiedzmy sobie wprost - ile razy w Zyciu sprzedajemy mieszkanie lub dom?

Sq to wydarzenia w naszym Zyciu przewaznie jednorazowe. Czyli méwigc inaczej, mato wiemy na ten temat,
a nasze decyzje zwigzane ze sprzedazg sq podejmowane na podstawie tego, co nam si¢ wydaje, zamiast
podejmowac je sSwiadomie na podstawie posiadanej wiedzy.

Decyzji do podjecia w procesie sprzedazy nieruchomosci jest bardzo duzo i dobrze by byto podejmowac je
$wiadomie. Wracajgc do uczciwej konkurencji na rynku, uwazam ze swiadomy klient, ktory wie na co zwracaé
uwage, zaréwno sprzedajgc samemu lub rozpoczynajgc wspoétprace z posrednikiem, to najlepszy klient, ktory
moze oczyscic rynek z nieuczciwych praktyk.

Dochodzimy do miejsca, w ktorym chec podnoszenia wiedzy i Swiadomosci klientéw na rynku nieruchomosci

zaczyna sie materializowac w postaci projektu LidEstejt. Wierze, ze zdobyta wiedza pomoze Tobie podejmowac
wylgcznie stuszne decyzje w ztoZonym procesie sprzedazy nieruchomosci.
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